ТРЕБОВАНИЯ И СОДЕРЖАНИЕ ЗАЧЕТА

ДЛЯ СТУДЕНТОВ СПЕЦИАЛЬНОСТИ 1-25 01 13 «ЭКОНОМИКА И УПРАВЛЕНИЕ ТУРИСТСКОЙ ИНДУСТРИЕЙ»

Уровень сформированности речевых навыков и умений и уровень усвоения изучаемого материала контролируются в конце семестра в устном форме на зачете. В конце всего курса по дисциплине проводится экзамен. 

ТРЕБОВАНИЯ К ЗАЧЕТУ

 1. Подготовка индивидуального студенческого проекта на основе материала, изучаемого в семестре по темам обоих модулей. Устная беседа по пройденному материалу.

СОДЕРЖАНИЕ ЗАЧЕТА

IV семестр  

Устная беседа по одной из пройденных тем модуля «Tourism» дисциплины «Профессионально ориентированный иностранный язык», презентации.

V семестр  

1. Мультимедийные презентации полученных результатов в ходе подготовки проекта по каждому модулю и его защиты.

2. Ответы на вопросы преподавателя и студентов группы, прослушавших презентацию. 

ПРИМЕРНАЯ ТЕМАТИКА ВОПРОСОВ К ЗАЧЕТУ

IV семестр

Модуль «Tourism» 

Reasons for travelling. What is tourism? Old and new tourism. Transport in tourism. The airline industry. Airport Departures. Travel by sea and river. Travel by road and rail. International etiquette. Going on a Holiday. Planning a holiday. Booking a holiday. Types of travelers and tourists. Places to stay on holiday. The changing face of tourism. Welcome to my country
ПРИМЕРНАЯ ПРОФЕССИОНАЛЬНО ОРИЕНТИРОВАННАЯ СИТУАЦИЯ ДЛЯ НАПИСАНИЯ ПРОЕКТА

V семестр
Модуль “Catering” 
Student A

1. Your catering company is going to cater for 

a) a high school reunion party for 20 people

b) a corporate party for 200 people.

Think of a list of questions you would like to ask your clients so that you will have all the necessary information for a detailed catering proposal. 

2. Work out a catering proposal for your client on the basis of the information you have received from your client.

Student B

1. You are going to a client-caterer meeting as you are arranging

a) a high school reunion party for 20 people

b) a corporate party for 200 people.

Prepare a list of requirements including special guests’ requirements and preferences, a few words on a desired venue and nature of your party, set your budget limits. 

2. Analyze the catering proposal, agree or disagree to it giving reasons for either decision you make. 

Модуль “Hospitality and Resorts”

Student A

1. You are a tour operator: a guest calls you to book a hotel.Offer an adequate variant according to your guest’s needs:

a. A guest is a budget-minded traveller, having holiday with his family.

b. A guest is a business person, who might have business meeting in his room.

2. Explain what kind of hotel according to the classification to the guest and level of service you will establish in Minsk. Give reasons for your choice. 

Student B

1. You are a tour operator: a guest calls you to book a hotel. Offer an adequate variant according to your guest’s needs:

a. A guest is a student, travelling with 3 friends.

b. A guest is middle-class traveller, travelling alone and searching for a long-time accommodation.

2. Explain what kind of hotel according to the classification to the management and size you will establish in Minsk. Give reasons for your choice.
ДЛЯ СТУДЕНТОВ СПЕЦИАЛЬНОСТИ 1-25 01 04 "ФИНАНСЫ И КРЕДИТ”

Cпециализации: 1-25 01 04 01 «Финансы», 1-25 01 04 02 «Банковское дело», 1-25 01 04 03 «Налоги и налогообложение», 1-25 01 04 04 «Страхование», 1-25 01 04 08 «Фондовый рынок», 1-25 01 04 10 «Финансовый менеджмент», 1-25 01 04 11 «Финансы государственного управления и местного самоуправления», 1-25 01 04 07 «Финансы и кредит во внешнеэкономической деятельности»

Уровень сформированности речевых навыков и умений и уровень усвоения изучаемого материала контролируются в конце III семестра в устном форме на зачете.
ТРЕБОВАНИЯ И СОДЕРЖАНИЕ ЗАЧЁТА
1. Передача содержания текста профессионально-делового характера без словаря объемом 1500 печатных знаков.
2. Устная беседа по одной из пройденных тем из курса 
ПРИМЕРНАЯ ТЕМАТИКА ВОПРОСОВ К ЗАЧЕТУ

Модуль «Профессиональная коммуникация»

Types of Banks and their responsibilities. Auditing. Currency rate. Currency market.

Aid Instruments: Grants and Loans

Модуль «Профессиональное чтение»

Business Finance. Raising Capital. Commercial and Retail Banking. Mergers and Acquisitions. Corporate Finance. Venture Capital.

ДЛЯ СТУДЕНТОВ СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ 1-25 01 04 09 «Финансы и контроль в сфере таможенной деятельности»

ТРЕБОВАНИЯ И Содержание зачета:

1. Передача содержания аутентичного текста профессионально ориентированной направленности без словаря объемом 1500 печатных знаков.
2. Устная беседа по одной из пройденных тем. 

ПРИМЕРНАЯ Тематика вопросов К ЗАЧЕТУ

Types of tariffs and their functions. Tariff. Regulation in the Republic of Belarus. Common Customs Tariff. Customs Duties. Suspensions and their role in the political and financial spheres of the country. The World Trade Organization. Exporting and Importing goods. Supply chain management and logistics. Financing International Trade. Methods of payment in importing. Customs Bond.

ДЛЯ СТУДЕНТОВ СПЕЦИАЛЬНОСТИ 1-25 01 10 «КОММЕРЧЕСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ»
Уровень сформированности речевых навыков и умений и уровень усвоения изучаемого материала контролируются в конце III семестра в устном форме на зачете и в конце IV семестра на экзамене.
ТРЕБОВАНИЯ И СОДЕРЖАНИЕ ЗАЧЁТА 

1. Беседа по одной из пройденных тем дисциплины.

2. Составление письма по профессиональной тематике.

ПРИМЕРНАЯ ТЕМАТИКА ВОПРОСОВ К ЗАЧЕТУ

III семестр

Модуль «Professional Communication» для специальности 1-25 01 10 «Коммерческая деятельность », специализации  1-25 01 10 04 «Коммерческая деятельность на внешнем рынке»

International Marketing. Cultural problems in international marketing. Serving a Customer. Handling Customer Complaints. Earning customer loyalty. Difficult customers. Business Risks. Types of Risks. Managing Risk. Computer crime. Fraud and corruption. E-commerce. Trading on the Internet: Advantages and Disadvantages. Creating E-business. Difficulties of distribution. 

для специализации  1-25 01 10 02 «Коммерческая деятельность на рынке товаров народного потребления», 1-25-01 10 18  «Коммерческая деятельность на предприятии общественного питания»

Serving a Customer. Superior Service. Handling Customer Complaints. Earning customer loyalty. Difficult customers. Raising finance. Sources of Finance. Start-up Businesses in Different Countries. Business incubators. Venture capital in Europe. Crisis management. Keeping relationships. Poor and good management. Management styles. The role of a manager . Key qualities for a successful manager today. Types of management  styles

Модуль «Commercial Correspondence»

Letters and Forms: Structure and Presentation. Business letters. Correspondence relating to letters. Types of Business letters. Enquiries and replies. Making enquiries. Replaying to enquiries. Correspondence relating to enquiries and replies. Quotations and offers. Prices. Methods of payment. Offers. Correspondence relating to quotations and offers. Orders. Placing an order. Acknowledging an order. Refusing an order. Correspondence relating to orders. The letter of Application. Composing a letter of application. Correspondence relating to orders.

