
еще невысокая доля (около 12 %), но стремительная за nоследние десять лет 
динамика ее роста. 

Еще одним источником доходов, по учаемых населением, выстуnает доход 

от собственности. Доход от собственности- это доход, nолучаемый в.1адельцем 

от собственности , которая nередана другому физическому или юридическому 

лицу и участвует в nроизводстае или другой деятельности. В силу сnец11фи

ки моделей nриватизации и отношений аренды доля такого рода доходов неве

лика- менее одного nроцента. 

Таким образом, анализ струк-rуры и динамики доходов населении Ре

спублики Беларусь показал, что: 

• основным источником доходов является заработная nлата, динамика ее 
уровня nоложительна, для обесnечения эффективного развития экономики и 

роста благосостояния граждан необходимо, чтобы рост заработной nлаты был 

nроnорционален росту nроизводительности труда; 

• трансферты составляют nочти четверть в струКl)'ре доходов населения. 
Необходимо совершенствование системы выnлаты трансфертов населению . 

Абсолютный уровень nенсий и nособий должен расти, но вместе с тем доля 

трансфертов в струКl)'ре доходов населения может сокращаться, что будет 

свидетельствовать об улучшении реального уровня жизни населения; 

• в стране наблюдается положительная динамика nоказателей nредприни
мательской деятельности . Соответственно, в струКl)'ре доходов населения nо

стеnенно возрастает доля nредпринимательских доходов; 

• доходы от собственности по мере развития рыночных отношений будут 
иметь тенденцию к росту, но доля их не nревысит 2- 3 %. 

И. В. Березовская 
Научный руководитель - доктор экономических наук И. И. Полещук 

ПРИМЕНЕИНЕ ПАРАМЕТРИЧЕСКИХ МЕТОДОВ 
В ЦЕНООБРАЗОВАНИИ НА СЛОЖНОТЕХНИЧЕСКУЮ 

ПРОДУКЦИЮ 

В стшпье освещаются вопросы выбора каwпаиией эффективиого метода ценообразо

ваиин в условиях конкурентного рынка сложнотехнической продукции. Рассматривают

ся такие nараJНетрические методы ценообразования, как построение корреляционно-ре

грессuонны.х моделей параметрических рядов, балловый и метод удельных показателей. 

Статья содержит сра11иительиый анализ рас•• е та цен с помощью /1Ь11«еуказанных л<ето

дов, об<Jснование выбора наибалее эффективного метода ценообразования. 

Важнейшим фактором nризнания и восnриятия товара потребителем явдя

ется цена, которая должна не только отражать и комnенсировать затраты на 

nроизводство расnределение и nотребление товара, но и оказывать влияние 

на формирование nерсnективноrо спроса, основанного на nолезности товара 
и удовлетворенности им nотребителем . 

Решения, nринимаемые руководством фирмы в области ценообразования , 

относятся к наиболее сложным и ответственным , nоскольку они оказывают 

неnосредственное влияние на nоказатели хозяйственной деятельности nред

nриятий . Это особенно аКl)'алыю в нынешних белорусских услоnиях , когда 
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вследствие снижения покуnательской сnособности и уоеличивающейся кон

куренции на рынке для усnешной деятельности nредnриятия наибольшее зна

чение nриобретает выбор эффективного метода ценообразования. 

Выбор оnределенного метода ценообразования и установления цен во мно

гом обус.1овлен особенностями выnускаемого товара и рынка, nрисутству

ющих на рынке конкурентов и их nродукции . Рынок машин и оборудования 

характер11зуется исключитеJJьно широкой и разнообразной номенкшnурой 

nродукции . Задача системного nодхода и анализа nроблем ценообразования 

и конкурентосnособности на рынке сложнотехнической nродукции не может 

ограничиваться обобщением исследований основных явлений и ценообра

зующих факторов, де.йствуюших в оnределенном временном интервале. Не

обходим количественный анализ указанных факторов, позволяющий создать 

~шогофакторную д1-1намическую модель цены сложнотехнического изделия 

с целью найти однозначное выражение уровня цены, определить значимость 

(или силу влияния) данных факторов на цену, а также прогнозировать динами

ку цены в зависимости от требований рынка и достижений НТП. 

Одним из наиболее nерсnективных методов кратко- и среднесрочного nро

гнозирования цены сложнотехнических изделий производственного назначе

ния , а также nрогнозирования конъю~tК!)'ры рынка является nараметрический 

метод, в основе которого лежит принциn прямого соnоставления технико-эксnлу

аrаuионных характеристик функционально однородных или взаимозаменяемых 

и:щелий и их цен. Иными словами. nроизводители должны формировтъ цены на 

nроду1ЩИЮ на основе тщательного соиз~1ерения с параметрами продукuии . 

Нами была изучена зависимость цены погрузчика ОАО «Амкодор» от техни

ко-эксnлуатационных nараметров изделия и nостроена регрессионная модель , 

отражающая вл ияние на отnускную цену таких nараметров, как грузоnодъем

fюсть. вместимость ковша, вырывнос усилие, мощность двигателя. Обобщение 

оnыта статистического исследования nодтвердило наличие значимого и логи

чески объяснимого уровня регрессионной связи, nриемле~юго для nостроения 

пара 1етрических моделей. Моделирование nоказала, что наибольшее влияние 

на отnускную цену nогрузчика оказывает такой nараметр, как вместимость 

ковша, затем следуют мощность двигателя и вырывное усилие. 

Расчет цены с помощью методов удедьных показателей и баллового мето

да nоказал, что по эксnлуатационным (надежность, комфортность, nростота 

управления , маневренность, экономность) и техническим характеристикам 

(вместимость ковша, грузоnодъемность, высота разгрузки, трансnортная ско

рость) nогрузчик ОАО «Амкодор» не устуnает зарубежным аналогам (корей

скому nогруз•1ику Doosan МЕGА 200-У), в связи с чем цена на погрузчик ОАО 
«Амкодор» имеет резерв для своего повышения по сравнению с установлен

ной фактической ценой реализации . 

Сравнительный анализ нашего моделирования показал , что наиболее при

ближенны 1и к фактическим ценам реализации являются цены рассчитанные 

на основе многофакторной регрессии (отклонение на 4 43 %). Расхождение 
цен, рассчитанных на основе жсnертных оценок, с фактическими ценами до

стигает 20%. Вместе с тем сравнительный анализ рассчитанных цен погруз-
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чиков со среднерыночными ценами предложения дает возможность оценить 

конкурентоспособность не только конкретной модели но и всего параметри

ческого ряда nогрузчиков. Так, nроведенный нами анализ nодтвердил, что 

продукция ОАО «Амкодор>> является конкурентоспособной по цене и высоко 

оценивается по качественным параметрам. 

Определение наиболее значимых с точки зрения потребительских nредпо

чтений лараметров, изменение которых nринесет конкурентное лреимуще

ство nредnриятию, основанное на анализе эластичности рыночной цены по 

nараметрам , nредставляет возможность nроизводителю акцентировать вни

мание на изменении тех nотребительских свойств продукции и в той мере, 

которая необходима для получения достаточных конкурентных преимуществ. 

Исnользование модели регрессионной зависимости также nозволяет коррек

тировать цену с учетом ассортиментной nолитики предприятия и определять 

изменение цены в зависимости от изменения определенных лараметров изде

лия nри неизменности остальных . В ходе анализа регрессионной модели было 

выявлено, что наибольшее влияние на цену логрузчика оказывает изменение 

такого параметра, как вместимость ковша: nри увеличении значения данного 

параметра на 5 % цена увеличивается на 4,4 %. Следовательно, nри выборе 

наnравлений ассортиментной nолитики и изменении nараметров погрузчиков, 

nроизводителю необходимо учитывать в.1ияние изменения конкретного техни

ческого nараметра на изменение цены, тем са.'!ым более точно лрогнозировать 

цену, устанавливая возможные границы ее измененяя, которые будут восnри

няты рьmком . 

Таки 1 образом , nараметрические методы ценообразования являются эф

фективным средством формирования цен, так как nолученная на их основе 

цена в бо,1ьшей мере отражает складывающиеся на рынке условия формиро

вания цен. qем калькуляция. Возвращаясь к сравнительным резу.1ьтатам nро

гнозирования рыночной цены с исnользованием различных методов и прини

мая во внимание все недостатки и достоинства данных методов, мы с'!итаем 

целесообразным nри~1енение интегрального локазателя , который учитывает 

результаты двух исnользуемых nараметрических методов, а именно : регрес

сионного анализа и баллового метода, комбинация которых позволяет оnти

мально соqетать время, трудоемкость и точность расчетов, с nоследующим 

nовышением рентабельности всего модельного ряда nогрузчиков. Данная 

комбинация методов позволяет у•tесть влияние качественных характеристик, 

нормативно-техни'!еских nараметров nродукции , а также цены конкурентов . 

Одной из са."ч~ых актуальных и наиболее сложных nроблем на белорусских 

предnриятиях, в том числе и на ОАО «Амкодор}}, является nреодо,'!ение затрат

нога метода ценообразования. На основе обоснованных калькуляций nред

nриятие должно решить, сможет ли оно nри данном уровне затрат выдержать 

конкуренцию со стороttы nрисутствующих на рьmке лроизводителей. Конку

рентосnособность nродукции сегодня оnределяется не только качеством про

дукции, но и соотношением цена-качество. Параметрические методы nозволя

IОТ количественно оценить влияние на рыночную цену не только технических 

характеристик, но также основных кономических и эргономических свойств 
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изделия. Поэтому для учета качественных и количественных nараметров вы

nускае юй сложнотехнической nродукции, а также для гибкого реагирования 

на сложившуюся сиrуацию на рынке на ОАО «Амкодор » целесообразно со

четать затратный и nараметрические методы ценообразования. 
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ЧАСТИЧНАЯ ДЕЕСПОСОБНОСТЬ ФИЗИЧЕСКИХ ЛИЦ 

Статья посвящена uccлeд(}fJ(lнuю ряда проблем, возникающих в рамках UIICmumyтa 

дееспособности физических лиц. Дееспособность ф113ических лиц является слож:ныл1 

zражданско-правовым институтом. требующим всестороннего исследования и законо

дательного совершенствования в целях ezo более эффективиого применения. 

Частичная деесnособность характеризуется тем , что несовершеннолетний 

в возрасте до 18 лет вnраве nриобретать и осуществлять своими действкями 
не любые, а только некоторые, nря:-.ю указанные в законе, гражданские права 

и обязанности. Граждане, не достигшие 1 4-,lетнеrо возраста, считаются ма

.lо.'!етними . Согласно л. 1 ст. 32 Гражданского кодекса Республики Беларусь 
(далее- ГК) над ними устанавливается оnека [1 ]. За исключением указанных 
в законе с,1учаев они лишены права самостоятельно совершать юридически 

значи~ые действия. От и:~1ени малолетних в гражданском обороте выступают 

их законные nредставители - родители, усыновители или опекуны . 

В юридической литераrуре по волросу дееспособности малолетних суще

ствуют различные точки зрения. Так, по мнению А. П . Сергеева, Ю. К. Толсто

го лица в таком возрасте полностью недееспособны [2, с. t06] . Такой же точки 
зрения nридерживаются С. Н. Браrусь [3 , с. 68] и О. С. Иоффе [4, с. 95]. 

В. М. Кротов пишет: « ... хотя статья Гражданского кодекса и названа "дее

сnособность малолетних", граждане, не достигшие четырнадцати лет, являют

ся недеесnособными» [2, с. 1 06]. 
Однако закон не считает лиu, не достигших 1 4-летнеrо возраста, nолностью 

недеесnособны~!И. Конечно, невозможно сразу наделить несовершеннолетнего 

все 1 объема~ гражданской дееспособности , не nредоставляя ему возможности 

nостеnенно лриучаться к совершению самостоятельных волевых действий . 

На наш взгляд, верно утверждение Е . А. Суханова о том , что малолетние 

обладают частичной дееспособностью [5, с. 1371. Такого же мнения nридер
живается и В . Ф. Чигир [6, с. 1661. Однако нельзя согласиться с решением 
этого воnроса в ст. 27 ГК, которая , в от и•tие от ст. 28 Гражданского кодекса 
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