
услуг 1 оказываемых предприЯ111ями обтцественноr·о питания. Сдела
нь1 опрс_г(еJ1енные шаJ'И но совершенствованию орга11изации питания 

учащихся, студентон, рабочих производственных предприятий. 
Проводимая приватизация н торгонле сощювождается расшире

нием типов предприятий питания, методов и форм обслуживания.. 
Создание различных типов предприятий быстрого питания, КОJ'>t
плексов 61)1строго 06сJ1уживания на промышл:снпых предприятиях, 
в учреждениях пре11.ттолаrает су1цественное изменение номе11клату

ры иснuльзонапия тсхпологичсскоrо о6ору11ования, глубокого обос
нования ныбора сгu типов. 

Однак.о эти требования 1юшюстью не учитываются. Структура 
оборудования на ряде преднриятий не соответстнует технологии 
производства и реализа11ии продукции. Перечень отдельных видов 
механического обору давания для большинства предприятий догото
во~1ного типа рассчитан па традициоп11ыс методы работ1)1, нс учиты
вает снецифику работы с полуфабрикатами, особеино высшей сте
пени готовности. 

Кроме того, на ряде предприятий массового нитания все еще эк
<..:11луат11руется энергоемкое, устаревшее, отработавпrсс свой ресурс 
те1111оное, мехi:lническое и холuд11лыiое 06орудова11ис. Рапсе разра
ботанные норматинъ1 оснащения 11редприятий не учитывают uсобен
пости повой, прогрессивной технологии, внедряемой на пре;(нрия
тиях заготunuчного и ДОГОТОВОЧ110ГО ТИПОR. 

Одним из важнейших ус11uвий для внедрения прогресси:в1п)1х тех
нологий и повышения эффективности работы ~1редприятий загото
вочно1·0 и доrотовочного типов является оснап~ение их современной 
техникой: аппаратами с точными технологическими параметрами, 
программным управлением, а также комплектом аппаратов для меха

низации комплекса операций данной технологической системы. 
В целях более рационального оснащения предприятий техникой и 

интенсификации ее использования следует разработать нормы техни
ческого оснащения для новых типов предприятий быстрого питания. 

В разработке и нроизяодстяе новейших видов оборудования веду
щее место должно бъ1т1) отведено нап:иональным НИИ и производ
ственным о6ъедипсниям "БеJ1орусторгмаi..u", "Бслтсхнопрод" и др. 

Л.В. Наумовец 
студе1rr БГЭУ (Минск) 

Особенности формирования доходов торговоFо иредпрнятия 
в современных условиях 

На величину налшюго дохода влияет большое число факторов: 
объем и ассортиментная структура товарооборота, у1ювень торrо-
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.вых 11адбавок, звенность товародвижения, уровень закупочных цен 
налотвая политика государства. 

Проблемы формирования и 11утн роста налово1·0 дохода u сов ре· 
мсппых условиях хозяйствования были рассмотрены ш1 примере ТП 
ООО "Семела". ТП ООО "Семела" создано по решеtшю обще1·с 
собрания коллективов 1 августа 1992 г. на базе 4-х магазинов Совет· 
скш·о райпищеторга. Общая торгОВ<\Я площадь ТП ООО "Семе
ла" - 570 м2, численность персонала - 126 человек. За 9 месяцеu 
(январь-сентябрь) 1999 г. товарооборот вырос в действующих це
нах в 3,92 раза, а в сопоставимых уменьшился 11а 6, 14 %. Валовой 
.~оход в действующих це11ах увеличился в 3,89 раза, а уровень 
уменьшился на 8,9 %. Издержки обращения в действующих ценах 
увеличились в 4,26 раза, а уровень их возрос в 1,08 раза. Фактором, 
определившим спижение уровня валового дохода, послужило уве 

лuчеиие закуrючиой цены товара: стремяс1, увеличить оборачивае
мость (чтобы товары не залеживались и пс обесценивались), пред
приятие уменьшало торговую ю1дбанку. I< примеру, предельная на
цепка на сырокопченую колбасу -- :ю % , а предприятие устанавли
вало по 1О-20 % , отсюда - снижение уроння валового дохода. Еще 
один фактор -- политика юсударства в ornnoшeuuu продажи соцu 
алъио значимых товаров (хлеба, хлебобулочных изделий, молока и 
молокопродуктов), которая нс позволяет делать наценку па них вы
ше 10 %. В то же время транспортные расходы составляют 8 %, 
амортизация - 2 %, т.е. продажа этих товаров заведомо убыточна. 
Следующий фактор - звеиностъ товародвижения: предприятие, 
стремясь расширить предлагаемый ассортимент нродукции, заклю
чает договоры с 6011ы1rnм числом посредников, u не с прямы~1и пос
тавщиками товаров. Посредники забирают свои 10 %, и 11редприя
тию остается 20 %, но оно, опять-таки в целях ускорения оборачива
емости, снижает уровень надбавки. Снижение объема товарооборо 
nia - также немаловажный фактор: в райЬнс ноявилось бол1)шое 
число конкурентов, главный из которых -· Комаровсrшй рынок, а 
предприятием нс проводились исследования с цсл1)ю узнать цены и 

надбавки конкурентов. 
В настоящее время перед ТП ООО "Семсла" стоит задача ис

пользования комплекса маркетинга для 11уч1ней организации своей 
л.еятельности. Для начала следонало 6ь1 провести комплексный ана
лиз товарооборота эа год, изучитт, объем поставки товаров разными 
поставщиками (по кварталам), на основании графиков выявить ди
намику. Полученные результаты поде.кажут, с кем эаключать l(Ого
uоры - кто из поставщиков наиболее аффективно работает. Это по
может избежать недостатка товарных запасов. На основании ассор
тиментной структуры следует вътянить, какие товарr)~ пол:ьзоuа.т1ись 
наибольшим спросом у населения, по данным статистики опреде-
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лить, при каком объеме реальных доходов накупаются те и.'Iи инъrе 
группы товаров, чтобы затем осуществлять предложение таких то
вароn и по такой цене, которые соответствова.т1и 6ь1 реальным дохо
дам (11латежес11особному свросу) населения. Необходимо проио
дить рекламную кампанию (электронные нывески, целлофановые 
пакеты) для привлечения покупателей, имея в ниду большое число 
близко находящихся конкурентов. С этой-целью было бы разумно 
принят~} пониженные предельные наценки на отдел:ьные nиды това

ров для скорейшей их реализа_ции. Предприятие постоянно должно 
исследовать рынок поставщиков, чтобы приобретать разнообраз
ный товар по наиболее низкой за:куноч11ой tieнe (нспол1}зуя нс толь
ко государственных поставщиков, но и частные фирмы). Для этого 
следует постоянно участвовать в ярN1арках, выставках товаров на

родного потре6ле11ия, rде есть возможность налаживания близких 
деловых кон1·актuн с пuстав1диками, непосредственного ознакомJrе

ния с товарами. 

Е.С. Озерная 
студентка БГЭУ (Минск) 

О налоговой системе Республики Беларусь 

Определение оптимального уровня и структуры ш1логов, выра
ботка cor ласова1rпой налоговой политики, uытекающей из основных 
принци нов ~ффективного функционирования налогового механиз
ма являются условием обеснечеиия государства необходимыми де
не)!(ИhIМ11 срсдстиами для финансирования соr-(иально-экономичес
ких программ и повышения жизненного уровня населения. 

Как показьпзает мировой опыт, если уровень 11аJJ01ообложения: 
превышает 35-37 % доходон, то это ведет не только к потере инте
реса к предпринимательской дсятслыrости, но и к нарупrению тем
пов расширенного воспроизводства, к спаду вроизводства. 

После введения в 1993 г. новой системы налогообложения общий 
уровень налоговой нагрузки составлял 39,З % от ВВП, а с учетом от
числений в фо~щ социальной защиты - 49,6 %. В дальнейшем этот 
показатель постоянно снижался. За 9 месяцев 1999 r. налоговая наг
рузка 11есколько возросла и составила 32 % (или 42, 7 % с учетом 
ФСЗН), что несколько ныше уровня нредыдущеrо года (за 9 месяцев 
1998г. налоговая нагрузкабыла31,4 %, ас учетом ФСЗН - 42, 1 %). 
Этот рост во м1ю1'ОМ обусловлен повышением уровня ре1rгабелыюсти 
предприятий и соответственно увелиqением поступлений по налогу 
на прибыль, доля которого в ВВП за 9 месяцев 1999 г. по сравнению с 
соответствующим периодом 1998 1·. увеличилась с 4,З % до S, 1 %. 
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