Вопросы к зачету  по курсу

«Организация внешнеторговой деятельности предприятий» 2 сем.

1. 1. Характеристика этапов  внешнеторговой    сделки.

2. Установление связей с  потенциальным  партнёром со стороны Продавца.

3. Установление связей с  потенциальным  партнёром со стороны Покупателя.

4. Формы заключения договоров.

5. Стандартизация условий и терминов в международной  торговле.

6. Торговые обычаи и обыкновения, их сущность и отличительные черты.

7. Понятие, виды и структура контракта.

8. Типовые контракты в международной торговле.

9. Содержание  разделов «Преамбула» и «Предмет договора». 

10. Способы определения количества в контракте.

11. Способы определения качества в контракте.

12. Срок и дата поставки. 

13. Определение и сущность  базисных   условий поставки. Стандартизация  базисных  условий  поставки. Инкотермс-2000.

14. Основные группы терминов (E, F, C,  D).   Характеристика отдельных терминов.

15. Обозначение цены в контракте. Способы фиксации цены.

16. Мировые цены  как  база  расчётов.

17. Расчёт внешнеторговой  цены на базе конкурентных материалов.

18. Виды коммерческих поправок.

19. Условия платежа в контракте.

20. Способы платежа и формы расчетов.

21. Формы расчётов. Характеристика отдельных видов (чековая, банковский перевод).

22. Характеристика инкассовой формы расчетов.

23. Характеристика аккредитивной формы расчетов.

24. Валютно-финансовые оговорки.

25. Упаковка, порядок   отгрузки.

26. Сдача-приёмка товара.

27. Рекламации и гарантии.

28. Обстоятельства непреодолимой силы.

29. Арбитраж. Прочие условия контракта.

30. Понятие и виды внешнеторговой документации.

31. Сущность и роль встречной торговли.

32. Разновидности встречной торговли. Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе.

33. Компенсационные сделки на коммерческой основе.

34. Компенсационные сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве.

35. Формы и условия платежей во встречной торговле.

36. Структура и  содержание  договоров  о  встречной   торговле.

37. Понятие, значение торгов.

38. Виды торгов.

39. Процедура проведения торгов и ее этапы.

40. Сущность и основные центры аукционной торговли, характерные черты аукционной торговли.

41. Техника проведения международных аукционов.

42. Организационные формы аукционной торговли. 

43. Понятие, особенности и современные тенденции развития  биржевой торговли.
44. Виды товарных бирж.
45. Понятие «биржевой товар», требования к биржевым товарам и их классификация.
46. Виды биржевых сделок.
47. Условия заключения сделок на товарных биржах.
48. Понятие внешнеторгового посредничества.

49. Виды посредников, характеристика отдельных групп посреднических операций.

50. Условия работы посредников на рынках.

