Материалы для текущего контроля знаний студентов

Вопросы к контрольной работе № 1

по учебной дисциплине

«Риэлтерская деятельность»

1. Понятие риэлтерской деятельности. 

2. Основные виды деятельности риэлтора. 

3. Профессиональные качества риэлтора.

4. Риэлтерская организация: требования, штат, функциональные обязанности. Отношения риэлтерской организации с потребителями.

5. Специалист по риэлтерской деятельности и его функции. 

6. Агент по операциям с недвижимостью и его функциональные обязанности. 

7. Развитие риэлтерской деятельности в развитых странах дальнего зарубежья: США, Германии, Франции, Канаде и др. Развитие риэлтерской деятельности в странах СНГ: России, Казахстане и др. 

8. Развитие риэлтерской деятельности в Республике Беларусь.

Вопросы к контрольной работе № 2

по учебной дисциплине

«Риэлтерская деятельность»

1. Регулирование риэлтерской деятельности государством с помощью законов или сообществами профессиональных организаций. 

2. Преимущества и недостатки лицензирования на рынке риэлтерских услуг.

3. Регулирование риэлтерской деятельности в странах Бенилюкса, США, Европы, Украины, России. 

4. Регулирование риэлтерской деятельности в Республике Беларусь. 

5. Организационная структура управления риэлтерской деятельностью в Республике Беларусь.

6. Требования к договору на оказание риэлтерских услуг и порядку его заключения.

7. Взаимоотношения потребителя и риэлтерской организации по модели договора комиссии и по модели договора поручения. 

8. Права и обязанности потребителя риэлтерских услуг.

9. Акт выполненных работ, порядок его оформления.

Вопросы к контрольной работе № 3

по учебной дисциплине 
«Риэлтерская деятельность»

1. Основные требования к переговорам. 

2. Процесс переговоров. 

3. Основные приемы ведения переговоров.

4. Порядок оказания риэлтерских услуг.

5. Договор на оказание риэлтерских услуг. 

6. Регистрация договоров на оказание риэлтерских услуг.

Вопросы к контрольной работе № 4

по учебной дисциплине

«Риэлтерская деятельность»

1. Спектр информации, необходимый и достаточный, для принятия решения в рамках риэлтерской деятельности. 

2. Оценка состояния рынка недвижимости.

3. Различия работы с информацией при работе на продавца и покупателя. 

4. Базы данных агентства недвижимости. 

5. Способы поиска потребителей.

6. Особенности рекламы на рынке недвижимости: использование брендинга и нейминга жилых комплексов и отдельных домов, зонтичных брендов, реклама в соцсетях. 

7. Недобросовестная реклама: реклама несуществующих объектов.

8. Значение показов и осмотров объекта недвижимости при обслуживании потребителей.

9. Этапы организации показов и осмотров объекта недвижимости. 

10. Подготовка объекта недвижимости к осмотру покупателем.

11. Непосредственный осмотр объекта недвижимости.

12. Ошибки при организации показов и осмотров объекта недвижимости.

13. Документальное оформление осмотра объекта недвижимого имущества.

Вопросы к контрольной работе № 5

по учебной дисциплине

«Риэлтерская деятельность»

1. Услуги при осуществлении перепланировки. Услуги, сопутствующие перепланировке: создание проекта и его согласование, техническое обследование квартиры, создание дизайн-проекта квартир. 

2. Нормативные правовые документы, регламентирующие перепланировку в Республике Беларусь. 

3. Технология оказания услуги по подготовке необходимых документов для получения разрешения на выполнение перепланировки и реконструкции объектов недвижимого имущества.

4. Содействие в заключении договора аренды объекта недвижимого имущества и иная посредническая деятельность при сдаче в аренду объекта недвижимости. 

5. Особенности аренды квартир на сутки. 

6. Работа по договору с арендатором и с арендодателем. 

7. Доверительное управление недвижимостью на долгосрочной основе. 

8. Сопровождение процесса покупки недвижимости за рубежом. 

9. Деятельность риэлтерской организации в строительной сфере. 

10. Дилерская деятельность риэлтерской организации.

Вопросы к контрольной работе № 6
по учебной дисциплине

«Риэлтерская деятельность»

1. Оплата услуг риэлтерской организации.

2. Тарифы (ставки) на риэлтерские услуги в Республике Беларусь. Оплата труда агентов по операциям с недвижимостью и риэлтеров.

3. Оплата риэлтерских услуг в странах ближнего и дальнего зарубежья.

4. Принципы профессионального поведения специалиста по риэлтерской деятельности. 

5. Этические права и обязанности риэлтеров по отношению к потребителям. Причины отказа риэлтера в оказании услуг потребителю. 

6. Этика взаимоотношений сотрудников риэлтерских организаций. 

7. Конфиденциальность информации, полученной в процессе оказания риэлтерских услуг. 

8. Отношения специалиста по риэлтерской деятельности с представителями государственных органов и иных организаций. 

9. Ответственность специалиста по риэлтерской деятельности.

10. Пути снижения рисков при проведении сделок с недвижимостью: заключение договора с риэлтерской организацией.  

11. Страхование сделок на рынке недвижимости.

