
раций страны. В 2001 г. был сделан шаr яа этом пути - приняты соот
ветствующие нормативные документы, в частности, Положение о поряд

ке страхования экспортных контрll}(тов (кредитов) с использованием ме

ханизма работы фонда поддержки экспорта. Оно должно послужить пра
вовой основой к внедрению национальной системы страхования экспорт

ных кредитов. Страхова.я компания "'Белэксимгарант" уполномочена 
проводить даввый вид страхования с поддержкой государства. Меха

низм страхования экспортЯЬIХ кредитов основывается на ежегодном вы

делении в республиканском бюджете резервного фонда, предназначенно

го для выплаты страховых возмещений в случае недостатка собственных 

активов страховщика. В 2002 г. размер фонда составлял 1,8 млрд руб" 
в 2003 г. - уже 11 млрд руб. Кроме того, в законодательстве дано опреде
ление объекта страхования, указаны перечень покрываемых рисков 

(только коммерческие - неплатежеспособность и банкротство коитр
аrента), категория кредитного лкхита, процент собственного участия 

страхователя в покрытии возможных убытков. 
Для дальнейшего развития системы страхования экспортных креди

тов в Республике Беларусь чрезвычайно важно создать необходимые ус
ловия и определить стратегические направления с учетом зарубежного 

опыта. Это могут быть: совершенствование законодательной базы (так, 
пунктом 6.1 Комплексного плана действий Правительства и Националь
ного банка Республики Беларусь на 2004 г. уже предусмотрена разработ· 
ка проекта постановления по вопросам совершенствования страхования 

экспортных кредитов и выделения средств в бюджете для гарантирова

ния этих операций); создание инфраструктуры, в частности, компаний 

по предоставлению информации о деловой репутации предприятий; вы

работка механизма уча:стия государства в данной системе (государствен
ные гарантии по страховым nолиса.м.; компенсации банкам, снижающих 

процентные ставки по ·кредитам); создание необходимых условий и опре

деление источников финансирования экспортных кОНТрIО(ТОВ. 

Д.В. Сокол 

БГЭУ (Минск) 

ВЛИЯНИЕ РАСШИРЕНИЯ ЕВРОСОЮЗА 

НА ИНФЛЯЦИОННЫЕ ОЖИДАНИЯ РЫНКА 

Общие требования макроэкономической конвергенции Европейской 
комиссии (ЕК) предусматривают выравнивание цен в ЕС и в странах Вос

точной Европы, которые должны войти в Евросоюз в мае 2004 г. Факти
чески речь идет о повышении цен в Чехии, Польше, Венгрии, Словакии, 

Словении, Литве, Латвии, Эстонии, на Кипре и Мальте. В ряде этих стран 

цены уже начали расти. НапрЮ\lер, в Литве многие "евроаJ(цизы" бЫJiи 
введены с 1 января 2004 г., в резулътате чего подорожали д»зеп.ьвое 
топливо, бензин и сигареты. С 1 мая 2004 г. отменяется действующий 
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льготный НДС на теплоэнергию (с 9 % от сунмы использованного для 
отопления квартиры тепла он повысится до 18 % )*. Вместо нулевого та
рифа на лекарства вводится НДС в размере 5 % и запрет на торговлю де

шевыми "nопулнрными" лекарствами производства СНГ: валидолом, 
активированным углем и др. 

В Латвии цены на соль за последние месяцы выросли более чем в 

два раза . Жители этой страны опасаются, что после вступления в ЕС 
поставки соли из Украины резко сократятся, так как последней как не 
члену ЕС придется платить высокие ввозные пошлины. 

Поляки запасаются сахаром (спрос вырос в 2- 3 раза), цена на кото
рый регулируется в ЕС, в результате чего некоторые магазины вынуж

дены ввести в торговлю принцип "10 кг в один руки". "Сахарная лихо
радка" объясняется тем, что минимальная стоимость тонны сахара в 

ЕС - 650 евро, это на 20 % превышает существующие цены в Польше. 
Новые члены предупреждены о запрете на использование фондов 

развития инфраструктуры для сохранения своих налогов на низком 

урооне. В Восточной Еоропе налоги с доходов ниже 20 % , тогда как в 
странах ЕС они достигают 30 % . 

Неизбежное влияние на динамику цен оказывают факторы, связан

ные с изменением структуры внешней торговли. Цифровые кино- и 

фотокамеры и некоторые другие электронные изделия, ввозившиеся из 

Японии без таможенных сборов, подорожают на 14 % . Таможенные 
сборы на металлоизделия из России, Украины и Южной Кореи повы
сятся с 25 до 40 % , а на южные фрукТЪI и виноград из Южной А.херики, 
приобретавшиеся с таможенвым: обложением 10 и 20 % , повысятся до 
134,8 и 215 % . Такса на покупку чеснока из Китая составит 305 % , та
моженные сборы на корм: дли .собак из США оозраС'l'ут с 35 до 87,4 % . 
Кроме того , Евросоюз на протяжении многих лет ограничивает ввоз де

шевых товаров с Дальнего Востока. В частности, это касается импорта 
из Китая, где, например, Польша в 2003 г. закуwtла 40 млн пар обуви , 

10 тыс. т изделий из фарфора и от ЗО до 40 тыс. т одежды. 
С )фугой стороны, ряд стран, не являющихся членами Евросоюза, рас

считывает на значительное увеличение товарооборота с новы-ми членами 

ЕС, посколъку они должны в среднем снизить таможенные сборы пример

но на 6 % с нынешних 15-20 % . В частности, ожидается заметное увели
чение товарообмена Евросоюза с Россией и балканскими странами. 

В перспективе уровень цен на товары и услуги может вырасти при

близительно в два раза. Дело в том, что сейчас средние цены на товары и 
услуги в десятке будущих членов ЕС примерно вдвое ниже, чем в разви

тых западноевропейских странах. В Словении цены составляют по раз

ным: оценкам 66-85 % уровв.я цен в ЕС; в Польше и Латвии - почти 55 
и 54 % ; в Словакии - бl % , а в Литве, Эстонии, Чехии и Венгрии -
46-47 % . Вполае можно подсчитать, на сколько они вырастут после 
присоединения этих rосу.царств к Евросоюзу. · 

'Стон>1ость отоппепи11 fflJyx- и.iп. треххомватиой каартирw • Лит.., • 8И18ВИЙ период 
прибJшжаетса к уро•аю срцвемес11чвой певсии . 
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Правительства и центральные банки десяти восточноевропейских 
государств, готов.ящихся присоедиmtться к Евросоюзу, уверяют свое 

75-миллиоиое население в том, что цены вырастуТ незначительно. Сто
ронники евроинтеграции утверждают, что рост цен будет скомпенсиро

ван ростом заработной платы, так как многие восточвоевропейцы от· 

правятся на заработки на Запад. 
Одв8J<О вопрос не в том, экспортирует ли Запад свою стабильность 

на Восток или импортирует его нестабильность, и не в том, повысятся 

либо останутся неизн:енвыми цены. Эксперты соглашаются с тем, что и 
динамическое равновесие в об'Ьединенвой Европе сохранится, и цены в 
новых странах-членах вырастут, но расходятся во мнении - на сколь

ко. Во сколько же оцениваются инфляционные ожидания? · 
По подсчетам независимого аналитического центра NOBE, в резуль

тате вступления Польши в Европейский союз инфляция в стране до 
2008 г. увеличится на З,5 % . Рост цен будет главнЫN образом СВЯ38И с 
введением налога на добавленную стоимость и акцизов на многие группы 

товаров, которые ранее ими не облагались. Налоговая гармонизация 

обойдется стране в 1,4 % инфляции. Заметный вклад в рост цен внесет и 
внедрение едивой европейской селъскохозяйственной политики, кото· 

рая предполагает установление минимальных цен на продукцию села. 

Минимальные европейские цены на большинство товаров выше, чем те, 

что сегодня приняты на внутреннем рынке Польши. Поляки тратят ка 

еду почти 30 % своих доходов, тогда как в среднем по ЕС этот показатель 
составляет 16 % • Даже в соседней Венгрии он не превышает 20 % . 

Интересно, что в Греции, Португалии и Испании (эти страны можно 

назвать европейскими экономическими аутсайдерами) инфляция в пер

вый год после вступления в ЕС заметно снизилась. Вероятно, на это упо· 

вают и польские власти. Во всяком случае, официальный прогноз дина
мики цен выглядит более бпаrоnриятным. Если NOBE предсказывает, 
что в 2004 г. цены в Польше вырастут на 3,1 % , то Министерство фи
нансов планирует удержать рост в пределах 2,5-2,6 % . Министр фи
нансов Польши Анджей Рачко был более амбициозен, заявив, что ИВ· 

фляция по итогам года составит около 2 % • В то же время заместитель 
министра экономики Польши Ежи Пиларчик сообщил, что 1 мая будут 
закрыты как минимун 40 предприятий, выпускающих молочную про
дукцию, и 1000 производителей мясной продукции под предлогом не· 
соответствия их товара стандартам ЕС. Столь масштабное сокращение 

предложения на рынке неизбежно подтолкнет цены вверх. 

Со своей стороны президент Еврокомиссии Романа Проди обострил 
противоречия предложением об увеличении . региональных расходов 

бюджета ЕС к 2013 г. до 51 Jl(JJPД евро в год, то есть больше, чем на под
держку сельского хозЯйства. Он последовательно продвигает аоэицию 
испанцев: прежние потребители средств должны получать стопько же, 

сколько и до сих пор, новые члены ЕС - чуть больше, а доноры не дол

жны вести себя так, как сегодня. Половина втоi!: суммы пойдет в регио
нальные бюджеты старых членов Евросоюза, а другая половина доста-
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нется новым государствам-членам. Рост бюджетных расходов, как из

вестно, тоже подогревает иифпяционные ожидания. 

Следующим возможным каналом увеличения инфляции является 

"еврофляция", то есть искусственное повышение цен в связи с перево

дом их из национальной валюты в единую. По сообщению Bundesbank, 
введевие наличного евро в общей сложности привело к росту рознич

ных цен в Германии всего на 0,3 % . Однако в некоторых отраслях этот 
рост оказался гораздо более значительным. Так, цены: на yCJJyrи парик

махерских выросли в среднем на 1,9 %, на обслуживание в хих
чистках - на 2,5 % , а цены: в германских кафе - я.а 2,1 % . 

Пока ЕЦБ удалось загнать инфляцию в планировавшиеся рамки -
2 % в год, но назвав.вые каналы: роста инфляции, а также стабильно вы
сокие цены на сырье на :мировом ры:вке увеличивают риск дальнейшего 
повышения потребительских цен, поэтому проблема сдерживания ин
фляционных ожиданий в Еврозоне продолжает быть актуальной, а рост 

курса евро приобретает выраженный спекулятивный характер. 

Н.А. Харееич, Н.К. Cvrama 
БГЭУ (Минск) 

ПРИВЛЕЧЕНИЕ ИНОСТРАННОГО КАПИТАЛА В СИСТЕМЕ 

ИНТЕГРАЦИИ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЪ В МИРОВОЕ 

ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ПРОСТРАНСТВО . 

Совремекный этап развития международиоrо бизнеса характеризу

ется глубокими изменениями во всей его системе. Существеввой чертой 
становите.я глобализация., подразухевающая усиление взаимозависи

мости и взаимовлияния различвых сфер деятеJIЬвости в области между

народного бизнеса. Глобализация междуиарод11оrо бизнеса проявляет

ся., прежде всеrо, в активизации в последние rоды деятельности травс

иациональных корпораций (ТНК) и в появлении корпораций высшей 
ступени развития - глобальных ТНК. 

Особенвооr.ь современных ТНК 3аJ<JПО'Чаетс11 в том, что ими испове
дуется в некотором смысле "двойной стандарт": с одной стороны, ТНК 
кР<>вно заинтересованы в дальнейшей либерализации и демократизации 
:мирового экономического пространства, с дРуrой - законы свободного 

рынка, действующие в глобальном масштабе, не рабо-rают виуrри ТНК, 
где фактически реализуется плановое хозяйство, устанавливаются внут

ренние цены, определяемwе стратегией корпорации, а не рынком. Дан
ное противоречие характерно и· д.пя процесса глобализации, движущей 

силой которого, с одной стороны, является либерализация и ивтернацио~ 

иализация, а с другой - желание перерасnредепить сферы экономичес

кого миявия и установить новый экономический порадок в мире. 
Главной формой ивТернациовализации хозяйственной жизни дли

тельное время была международная торговля. На иывешвем атапе раз-
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